STOP UF:s Affarsplan

Nér vi startade vart foretag sa bestod det av :
VD — Cecilia Reck -Christensen
Ekonomichef — Elin Rahmgren

Sekreterare — Evelina Moberg
Marknadsansvarig — Hanna L arsson

Det blev ingen storre diskussion om ansvarsomradena eftersom att de foll sig naturligt.
Vi fordelade efter det vi séva var intresserade utav. Vi delade det ocksa efter vara egna
kunskaper och férméagor.

Men pa grund av att VD:n Cecilia ska ta ett sabbatsar och 6verlamnar darfor sin post till Elin
Rahmgren.

Detta beslutades under ett méte onsdagen den 15 november 2006 av 6vriga gruppen. Cecilia
kommer att narvara fram till Oppet hus den 18 november 2006. Hon kommer att hjalpatill s&
mycket som mdjligt med Afféarsplanen och 6ppet hus.

Och nu ser foretaget ut s har:

VD — Elin Rahmgren

Ekonomichef —hanna Larsson

Sekreterare — EvelinaMoberg
Marknadsansvarig — allas gemensamma ansvar

Bakgrunden till idén

Idén kom till pa sommar lovet fore vi skulle borja 2:a éret. Det var en i foretaget som brékade
med sin mamma och blev arg sa hon sméllde upp ddérren som gjorde att det blev ett stort fult
hal i vaggen bakom. Dér av kom idén till ett skydd for vaggar och inredning, ett sa kallat
handtagsbuffert. Rent praktiskt fanns redan skydden, men vad vi kunde se fanns det ingen
rolig och fran design. Savi satte oss ned vid vart forsta mote med foretaget och besl 6t oss for
att géraen ny rolig och cool design till en buffert. Vilket passade oss brafor vi & intresserade
av inredning.

Afférsidé
" Detta hjarta kanner inte smarta’

Sétt stopp for hal och skador pa véggar och inredning.
En ny rolig design som passar aladorrar.




M alsittning inom vart foretag

Med STOP UF vill vi lara oss att driva ett eget foretag och dven fa fram en bra produkt och
affarsidé. Men sjavklart skavi hakul under resans gang! " Det & inte malet som ar malet,
utan vagen dit”

Detta & vara mal séttningar;

Vi vill komma fram med en bra produkt med kvalite.
Vi skaharoligt under aret.

Vi vill att foretaget ska ga med vinst.

Vi vill fa erfarenheter av att driva ett eget foretag.

Vi vill knyta nya kontakter.

Radgivare

Vi valde att ha en radgivare som sjalv driver ett féretag. Hon heter Linda Lexell, hon har
studerat design och ekonomi tidigare och hon driver ett foretag i Ljungby. Det &r en liten
butik som heter ”Inne”, dar hon séljer inredning och designade varor for hemmet. Hon
kommer att radgiva oss genom det kommande aret om hur vi ska uppna vara gemensamma
malséttningar i foretaget. Hon kommer ocksa att hjdpa oss med att na ut till ratt kontakter,
och annat som rér sig kring ekonomiska fragor.

Varan och produktionen

Vér produkt ser ut som ett hjarta, och kommer att sitta pa dorrhandtaget. Den kommer att
fungera som ett skydd for skador i vaggar och painredning i hemmet.

Vi gjorde varsin prototyp, de var gjorda av modellera, liggunderlag och trolldeg. Fantasin
flodade och det tycktes aldrig ta slut. Och det vill vi inte heller utan vi véljer att vara 6ppna
for olika nyaférslag och idéer Men vi enades fram till att exemplet gjort av trolldeg var det vi
alla hade tankt oss, detta genom réstning och bestéammelse av VD:n i foretaget.




M arknadsforing

Den 18 november skavi ha 6ppet hus pa var skola och det &r ett tillfalle for oss att
marknadsfora var buffert. Aven Dag X ser vi &ven som ett tillfalle att undersdka mer vad det
& varakunder ar ute efter. FOr det & de vi anser & det viktigaste.

Vi tror aven att var radgivare kan hjélpa att marknadsfora oss och pa det séttet hoppas vi att fa
nya kunder. Annonsera vill vi gérai tidningar och annan media. Vi ténker visa god service
och faett gott ryckte da mun mot mun metoden &r viktig.

Vi tankte ocksa trycka upp T-shirtar med namnet STOP UF ,vilken & var logga och med
citatet "Detta hjarta kanner inte smarta” . Eftersom var produkt ser ut som ett hjérta ska vi
aven hamed ett hjarta pa T-shirten.

M ar knadsunder sbkning

Med marknadsundersokningen fick vi hjalp med att se om det var nagon som var intresserad
av att kopavar produkt. Metoden vi anvande oss av var att dela ut en enkét till 41 larare och
elever pavar skola. Vi ser &ven 6ppet hus som annu ett bratillfalle att géraen
marknadsundersokning.

Frégorna som stdlldes bifogas, sei bilaga 1.
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34 av 41 tillfragade personer kunde ténka sig att kdpa handtagsbufferten. Vilket var ett
mycket braresultat. Och marknadsundersokningar kommer vi att anvanda oss mycket utav i
framtiden for att fa fram synpunkter och idéer av olika slag.




Konkurrenter

Vérakonkurrenter & andra foretag som séljer handtagsbuffert. Det &r framst vanliga
byggaffarer, jarnhandlar och inrednings butiker som séljer handtagsbuffert och vi ser det
konkurrens. Men vi tror och hoppas pa att var produkt kommer att vara mer 1amplig for
dagens hem och mode. Vi oroar oss inte s mycket for vara konkurrenter, for att var produkt
kommer att vara sd mycket mer an ett standard handtagsbuffert..

Ekonomi och finansiering

Ekonomin har inte kommit igéng ordentligt men det kommer att dndra sig snart. An s& lange
har vi ingainkomster. Vi kommer att silja riskkapital ssedlar och fikabrod pa bland annat
Oppet hus den 18 november, for att fa en bra start. Det kommer bli mycket utgifter till en
borjan och det ar alltid lite riskfyllt. Vi tror pavar idé, men kommer anda att varaforsiktiga
med utgifterna. Har & hur vi tror det kommer att se ut var gallande var budget.

Inkomster;
Rikskapitalsedlar 700
Bakforsaljning 300
Forsaljning 885
Total 1885
Utgifter;
Modellera 40
Material 800
Ovrigt 150
Total 990
Utbetalning;
Total 995
M algr upper

Vér produkt &r till allaolika malgrupper.

Fran vuxna, @dre och &en mindre barn kommer var buffert passa. Det &r till fér alla de som
ar trotta pa att dorrhandtaget slar hdl i vaggar och moblemang, dessutom ar den en snygg
inrednings detal].




Forsaliningsmdjligheter

Vi ska sdlja véar produkt till stérre och mindre féretag som sdljer den vidare. Vi har manga
maojligheter att sélja produkten gélva och aven till butiker.

Vi har mojligheter att sélja var produkt i bland annat i Ljungby, Varnamo, Vaxj6 och &ven pa
Oland. Mgjligheterna &r stora for att silja vidare var produkt.

Vi kommer att inrikta oss mest pa:
e Att sdljavar produkt till mindre och stérre féretag som kan sélja vidare bufferten.
o Sdjagaélvatill privat personer.
e Stdrre varuhus och olika inredningsbutiker.
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Vér forsta Prototyp gjordes av liggunderlag och vi anvéande den pa Oppet husi Ryssby.




